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Osadzenie pomystu
w realiach rynkowych

Szacowanie
wielkoscl rynku

Badanie rynku

Minimalizacja

Analiza potencjatu
ryzyka

oraz mozliwosc
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Czy sklep posiada strategie marketingowq?

eCommerce



donkpay pistols

Jakie formy marketingu wykorzystuje sq w sklepie?

Promocje, akcje specjalne, wyprzedaze etc. NN, 59
Pozycjonowanie w wyszukiwarkach NN s
Obecnoéé sklepu w portalach spotecznosciowych [ S50
Reklama w Internecie- wyszukiwarki, portale etc. Y
Mailing do zarejestrowanych klientéw sklepu N 26
Poréwnywarki cenowe [N 22
Reklama poza Internetem I 7
E-mail marketing | NN s
Dziatania PR w Internecie | NGNS 2>
Dziatania PR poza Internetem B 10
Inne N 4
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Ktore z form marketingowych sq najskuteczniejsze?

Pozycjonowanie w wyszukiwarkach | NG 49
Poréwnywarki cenowe . o6
Promocje, akcje specjalne, wyprzedaze etc. NG 4
Reklama w Internecie- wyszukiwarki, portale etc. N 01
Mailing do zarejestrowanych klientéw sklepu | GGG 16
Obecnosé sklepu w portalach spotecznosciowych B 0
E-mail marketing | I O
Dziatania PR w Internecie M 5
Reklama poza Internetem I 3
Dziatania PR poza Internetem [l 2
Inne M 2
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Czy bytby Pan(i) sktonny zaoferowac klientom swoje produkty/ustugi nieodptatnie wiedzqc, ze
otrzyma Pan(i) wynagrodzenie za nie od innej firmy/partnera?

eCommerce
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Analiza przedwdrozeniowa

|dentyfikacja | opis procesow biznesowych
/akres funkcjonalny I organizacyjny wdrozenia
Cele biznesowe wdrozenia

Harmonogram | koszty
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Czy wdrozenie oprogramowania w Panstwa sklepie poprzedzata analiza przedwdrozeniowa?

eCommerce
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Dostawcy ustug
Sprzet

Hosting/kolokacja

Umowy z dostawcami:
* ptatnosci online

* banki

* |logistyka
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Specytfikacja funkcjonalna

Format | struktura danych

Opis funkcjonalnosci realizujgcy
wytyczone zadania | procesy biznesowe

Dlagramy przeptywu danych
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Makiety funkcjonalne

Przedstawienie ukfadu elementow strony
Opis elementow ich funkcjonowania
Projekt interakc)l z elementami serwisu

Architektura informacj
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Grafika oraz usability serwisu
Skutecznosc | efektywnos¢ dziatan

IntuicyjnosC rozwigzan

Dopasowanie do potrzeb uzytkownikow
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0 e 00 Dla partneréw | Dontpay.pl - sprzedajemy inaczej ¥
on PQq @ @ [e dontpay.pl/pl-PL/dla-partnerow ¢ | Reader @ “ pls O S

Zaloguj sie.

don I-poq Oferty2 za1 Jakto dziata? Polecaji zarabiaj ["Dia partnerow

Zatoéz konto | ol
Zakfadasz konto partnera

‘ Emai

‘ Hasto

‘ Powtdrz hasto

Dontpay > Dla partneréw

Opis

Masz pytania? Zadzwon!

Infolinia:
+48 12 357 93 33

Mozesz zostawi¢ rowniez swoj
numer telefonu. Skontaktujemy
sie z Toba.

Wpisz swoj numer

Dontpay to Inteligenty System Wsparcia Sprzedazy i Promocji

To innowacyjne na polskim rynku narzedzie promocji, marketingu i wsparcia sprzedazy oparte jest
o modele cross-selling i pay by shopping. Dontpay taczy produkty lub ustugi dwoch lub wigcej
partnerow w zestawy ofertowe, dzieki temu Kupujacy otrzymuja dwa dowolnie wybrane produkty w cenie
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PO co to wszystko!?

Utatwienie przygotowania wyceny
| czasu realizacj|

Eliminacja potencjalnych nieporozumien

Przyspleszenie czas realizacjl projektu

Unikniecie wielu btedow | dodatkowych kosztow
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lesty z uzytkownikam

Okreslenie stopnia uzytecznoscl

Zrozumienie sposobu zorganizowania informacjl,
nawligacje | koncepcje serwisu

Zidentyfikowanie mocnych stron serwisu oraz elementow,
kKtore utrudniajg lub uniemozliwiajg wykonywanie dane

czynnosci lub znalezienie poszukiwane| informagji
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e Raport z badania uzytecznoSd serwisu

Dobrze widoczny gtowny banner ¥

Dl Deanbae ey
O Vowrn Lot - wniwdewry 0w el

(1] Awvpa 4 " ’ L4

0 21 za ESET NOD3 2Antivirus o
wartosci 130.00 zi

Sprawdrona technologia ESET chrom «

-
‘_‘-__.. 9 Tost Nampani Sprzedanca 2. 14

Sciezka wzroku: Badana 1, 2,5s

Elementem, ktéry bardzo przyciggal uwage badanych by? gtéwny banner. Oprécz tego, ze zostal zapamigtany przez
wiekszo$¢ z nich podczas testéw 5s., takze podczas swobodnej eksploracji strony przyciggat ich wzrok. Banner byt
waznym Zrédiem informacji o przeznaczeniu strony, zwlaszcza przy pierwszym kontakcie z nig.

cdisonda

user experience studio
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e Raport z badania uzytecznosSd serwisu

Dwa osobne pola do wpisania opisu produktu o
e T T — . ]

L BE B BR R

Chrtmamy spe Tuagoge pradbou hb vty

TIV oot jear wimadny Y

L e Tl i e e M A n el h A TR O TATAN T B
) Fergeas 20U fxvcany N hasite Wy Zegenel - odzeanecs Bex

Sciezka wzroku: Badany 11, 5s

Badani nie byli pewni, czym te dwa pola r6znig si¢ miedzy sobg oraz dlaczego w kreatorze dodawania produktu
znajduja si¢ dwa pola z opisem.

Aby zapobiec dezorientacji, nalezy wprowadzi¢ jedno pole albo doda¢ informacje, ze np. ,krétki opis” bedzie wySwietlal
sig tylko po otwarciu strony produktu, ale nie w katalogu.

cdisonda

user experience studio
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Uruchomienie wersji beta

Weryfikacja zatozen

Czy system realizuje rzeczywiste potrzeby
uzytkownikow!?

Np. wymiana danych z innymi systemami
format importu danych XML
hurtowe dodawanie produktow
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Rozwoj systemu

Cykle rozwoju oprogramowanie
Komunikacja z uzytkownikami

Planowanie nowych funkcjonalnosci
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Dziekuje za uwage

Marcin Walocha
tel. 664 199 922

marcin.walocha@netpistols.pl

ﬁ GOSPODARKA. don |'pQL| e

» ; ROZWOJU REGIONALNEGO
NARODOWA STRATEGIA SPOJNOSCI




